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Richmond International Airport
Paragon befliigelt die Erweiterung SwordCTSpace
des Richmond International Airports

URS

Die URS Corporation, ein weltweit agierender Ingenieur-Dienstleister aus San Francisco, betreut derzeit die Multiprojekt-Sanierung des Richmond
International Airport in Virginia. Die aktuellen Bauprojekte umfassen StraBenverbesserungen, Terminalerweiterungen, Verbesserungen von Start-
und Landebahnen, Flugvorfeldern, den Bau von Parkhdusern und eines Verwaltungsgebaudes, Flughallenerweiterungen, sowie ein 6kologisches
Feuchtbiotop-Klassifizierungs-Projekt.

Um das Budget eines Bauprojektes dieser GroBe besser verwalten und kontrollieren zu kénnen entschloss sich URS fiir den Einsatz der Sword
CTSpace Software Paragon im Rahmen des gesamten Bauprozesses. Als web-basierte Programm-Management-L&sung vernetzt Paragon alle
Kosten, Zeitpldne und Informationsflisse, um den Entscheidungstragern sofortigen Zugang zu wichtigen Informationen zu gewahrleiten, um
wirksam Kosten zu verwalten und Risiken zu minimieren.

Tom Harper, ein URS Kostenkontroll-Analytiker der am Flughafenprojekt mitarbeitet, erinnert sich an die Zeit vor der Paragon-Einfiihrung, wo die
Zusammenfiihrung von Kosten, Finanzplanung und Finanzierungsberichten noch mehrere Stunden pro Tag in Anspruch nahm. Damals mussten
mehrere verschiedene Excel-Tabellen manuell zusammengefiihrt werden.

~Dadurch war es sehr schwer alles organisiert zu halten®, erklart Harper. “Bei den vielen zeitgleich laufenden Projekten, war es nicht leicht alle im
Sinne des Flughafen-Verbesserungsprogrammes zu priifen.*

<Fraher als ich nur mit den Excel Tabellen arbeiten konnte, musste ich Daten in mehrere unterschiedliche Dokumente eingeben“, so Harper. ,/m
Falle eines Planers, beispielsweise, der einen Vertrag mit dem Flughafen hat, hétte es ein Excel Dokument speziell fiir dessen Kosten im Bezug auf
das Projektbudget gegeben, um dessen Abrechnungen im Hinblick auf die vereinbarten Rahmenvertrdge zu prifen. Weiter war es mdglich, dass
ein Planer mehrere Vertragsanhénge flir unterschiedliche Projekte hatte, die seinen Grundvertrag erweiterten. Dadurch musste pro Projektdatei
ein zusétzliches Tabellenblatt erstellt werden, auf dem die Planer-Kosten flir das Projekt enthalten waren, wie auch ein weiteres Tabellenblatt in
einer anderen Datei, die die Nachvollziehbarkeit des Gesamtvertrages gewéhrleisten sollte.“

Dank der Sword CTSpace Losung ist Harper nun befreit von dieser zeitaufwéndigen Aufgabe mehrere Tabellen mit identischen Daten zu
aktualisieren. ,Jetzt kann die Aufgabe spezifische Projekte einzurichten und sie nach Elementen wie Bau, Entwurfs- und Programmmanagement
aufzugliedern auf sinnvolle Weise erfolgen.“ Harper erklart weiter, wie er das Kostenmanagement durch Eingabe individueller Angebotsposten und
der Gegenuberstellung der gesetzten Plankosten mit Hilfe von Paragon effzient umsetzt: ,,Wenn ich einen Vertrag aufsetze, ermittle ich zuerst ein
Budget fiir die Vertragsbestandteile und vernetze mit Hilfe des Drop down Menlis diese Bestandteile mit den Projektplankosten. Ebenso bin ich in
der Lage Codes der Vertragselemente zu erstellen und diese in Berichten zu sortieren oder zu gruppieren. Danach trage ich die Angebotsposten
und deren Werte ein und verbinde diese mit den Vertragselementen, erneut Uber ein einfaches Drop Down Men(.*

<Hier kénnen zusétzlich zum Codieren der Vertragselemente Finanzierungsaufteilungen fiir jeden Angebotsposten eingerichtet werden. Wenn
Vertragsénderungen erfolgen, kénnen diese im Anderungsauftragsordner protokolliert werden, inklusive Informationen beziiglich der Anderung
und zu den Angebotsposten, die fiir die Anderung erstellt wurden. Diese Angebotsposten werden dann automatisch in den Vertag eingefiigt,
sobald der Anderungsaufrag bestétigt ist. Danach kénnen die Rechnungen bei Eintreffen eingegeben werden und die Rechnungsanzahl und
Kosten kénnen mit den Vertrdgen und Budgets sofort abgeglichen werden.*

»Die Sword CTSpace Losung Paragon ermoglicht es das Budget abzustimmen und seine
Entwicklung anhand dokumentierter Anderungen zu verfolgen, so dass eine genaue
Projekthistorie entsteht und einfach abrufbar ist. Die benotigten Informationen stehen in
dem gewiinschten Format mit einem Mausklick zur Verfiigung.*

Tom Harper, URS Corporation
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